
Ihre Aufgaben:
• Neukundenakquise

• bestehende Kunden pflegen 

• Applikationsbezogene Produkt-Präsentationen 

• Messestandbetreuung

• qualifizierte und lösungsorientierte Kundenberatung 

• Wettbewerbsbeobachtung 

• erstellen und nachfassen von Angeboten 

Was wir bieten:
• flexible Arbeitszeiten

• faires Gehalt bestehend aus Grundgehalt und flexiblem Erfolgsanteil

• mobile technische Ausrüstung (Laptop, Smartphone)

• Hybrides Arbeiten möglich

• PKW, der auch privat genutzt werden kann

• weitere Sozialleistungen (Unfallversicherung, VL)

• 30 Tage Urlaub

• schnelle Entscheidungswege, flache Hierarchie

• gute Anbindung an die Bahn (ÖPNV) und A5

Vertriebsaußendienst (m/w/d)

Ihr Profil:
• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

• Technisches Verständnis

• Idealerweise Erfahrung im Vertrieb

• Reisebereitschaft

• Kommunikationsfähigkeit

• Teamplayer

• Sicheres verantwortungsbewusstes Auftreten

• Ausgeprägte Kunden- und Zielorientierung

Die MIB GmbH ist ein familiengeführtes und zukunftsorientiertes Unternehmen, welches

seit mehr als 25 Jahren Ultraschall-Durchflussmessgeräte auf höchstem Niveau

entwickelt, produziert und vertreibt. Konzentriert auf die Anforderungen des Marktes liefern

und entwickeln wir Lösungen für unsere weltweiten Kunden in sämtlichen Branchen,

darunter auch die Pharma- und Medizintechnik sowie den Bereich der erneuerbaren

Energien.

Sie wollen ein Teil davon werden und mithelfen, die Zukunft zu gestalten?

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung an:

MIB GmbH

Bahnhofstraße 35 · D-79206 Breisach · Tel. +49 7667 2077790

E-Mail: karriere@mib-gmbh.com


